NYCBUSINESS
SOLUTIONS

Lis Tout W ap Bezwen pou Komes Lavant
an Detay

Etap pou KOmanse yon Komeés Lavant an Detay

Etap 1: Fé Rechéch Ou

Lé ou deside pou fé komés lavant an detay, w ap bezwen konnen si gen yon mache pou pwodui
ou vle vann. Anvan ou lanse biznis ou, ou dwe jwenn repons pou kesyon sa yo:

Eske mwen pral vann pwodui mwen?

Ki mache sib mwen?

Kijan m ap kontakte mache sib mwen?

Ki kote magazen Ki pi enteresan yo ye?

Etap 2: Fé yon previzyon finansye?
e Pou konbyen lajan ou panse ou pral vann? Ki maj benefis w ap fe?
e Kisezon ou ki pral gen mwens aktivite epi kijan sa pral afekte woulman lajan ou?
e Kisa sezon ki pral gen anpil aktivite pou ou epi kisa sa pral afekte anbochaj ak anplwaye
ou yo?

Etap 3: Deside Kote Ou Vle Vann nan
e Entenet

e Lavant nan Lari
e Ti Mache

e Ti Mache Founiseé

e Pozisyon komeésyal/magazen: Si ou deside vann nan yon magazen, pozisyon an ap
enpotan pou siksé ou. Anba la a se kék konsiderasyon pou chwazi yon pozisyon:

e Pouvwa pou atire kliyan

Disponiblite wout k ap mennen moun nan magazen la

Régleman pou repatisyon an zon

Demografi katye a

Aparans jeneral zon nan

Depans pou espas la

Vités sikilasyon machin yo

Kalite konplemanté magazen ki nan zon nan

Frajilite nan konpetisyon
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Etap 4: Oganize Magazen Ou
Nenpot moun ki konn fé biznis ap d6ganize magazen li pou ogmante lavant li anpil. Anba la a se
kék ti konseéy pou fé sa sélman:

Montre tout machandiz yo ba kliyan yo — si ou mete anséy yo nan yon pozisyon
estratejik, si ou ofri valé espesyal, oswa si ou mete atik kliyan yo pi achte yo pa déeye, sa
ap atire kliyan ou yo ale tout kote nan magazen la.

Pozisyon prensipal yo ta dwe afekte pou atik ki bay pi plis pwofi yo - fé acha ak pwodui Ki
gen yon mak siperye yo pi fasil pou we.

Pozisyone atik ki asosye yo youn toupre |0t pou kapab ankouraje yon kliyan achte
touléde, pa egzanp enprimant ak odinaté, ad ak soulye, elatriye.

Liy ki pi enpotan yo ta dwe jwenn pi bon pozisyon nan magazen la. Liy sa yo se li pwodui
ki bay bon jan pwofi ak yon mak seléb epi ki gen bon repitasyon ki atire kliyan yo.
Dekouraje moun k ap vin volé. Pou fé sa, mete atik ki ché yo vizib epi ki fémen ak kle.

Etap 5: Swiv Envanté ou
Achte yon sistem pwen lavant. Li kapab ede ou avek rejis kont ou yo ak jesyon vandeé ou. Itilize
done nan sistem nan pou analize:

Ki pwodui ki ba ou plis siksé nan lavant?
Ki pwodui ki pi pa vann?

Konbyen wotasyon ou fé?

Ki pwodui ki gen pi bon maj benefis?

Etap 6: Detémine bon pri pou pwodui ou yo

Si ou fri pri ki ba anpil pou kapab atire yon gwo kantite kliyan epi pou kapab fé konpetisyon avek
konpetité yo sa pa ta dwe sélman bagay ou konsidere nan kreye estrateji pou pri. Kék nan fakte
ou ta dwe konsidere se:

Konpetisyon sou pri a selman fé maj pwofi a piti epi sa ogmante frajilite nan
ogmantasyon nenpot depans pou biznis lan. (pa egzanp, 5% ogmantasyon nan pri lwaye)
Kliyan ki vini akoz pri a se kliyan ki renmen pri a men pa pwodui a.

Kreye yon mache espesyalize. Si ou poukont ou nan bay sa w ap vann nan, ou kapab
kontwole pri yo.

Konsantre sou valé. Sa a se yon melanj pri ak kalite.

Montre ou efikas. Chéche fason pou ekonomize lajan ki pa konséne egzajerasyon pri
oswa rediksyon sale.

Vize kliyan k ap peye pou pwodui ou- Kék kliyan p ap vle peye plis lajan menmsi pwodui
a pi bon kalite.
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Etap 7: Anboche bon kalite anplwaye
Ekip lavant ou se yon refleksyon magazen ou. Li enpotan pou chwazi yon ekip k ap apwopriye
pou vann kalite pwodui ou genyen nan magazen an epi k ap ajoute nan imaj pozitif magazen ak
mak ou. Pou kapab detemine kantite anplwaye ou bezwen, konsidere sa ki anba la yo:
e Analize gwoseé lokal ou
e Analize kalite pwodui a - si pri a ak konpleksite pwodui a wo, lé sa a plis lavant pou chak
anplwaye pral obligatwa epi plis anplwaye pral nesesé pou agrandisman.
¢ Detémine kantite jou ak edtan w ap louvri
¢ Detémine moman nan jounen an lé lavant yo konsantre oswa ralanti ak anplwaye yo akoz
sa
e NoOt: Biznis ki baze nan kay ka jwenn pwoblém repatisyon an zon avek chak anplwaye yo
ajoute, pouteét sa li nesesé pou revize regleman yo

Etap 8: Fé Pawol la Mache
Chak biznis bezwen vann pwodui yo. Ou kapab simaye pawol la nan plizyé kalite fason:
e Devlope yon estrateji PR — deside ki kote ak kile pou fe reklam
o Ki jounal ak magazin kliyan ou yo ta ka li?
o Eske kliyan yo ta montre yo enterese nan solisitasyon pa lapos yo?
0 Kijan depliyan oswa kat biznis ou mete nan anons komeésyal gratis yo kapab
ogmante baz kliyan ou?
o Ki evénman komeésyal ou kapab itilize pou fé reklam pou pwodui ou yo?
o Itilize pwomosyon — rabé espesyal oswa 10t pwomosyon kapab atire kliyan yo nan
biznis ou
¢ Maketing sou Enténét
0 Soumet nan moteé rechéch
0 Peye pou plasman nan moteé rechéch
o lItilize imél (pa voye IMEL KI PA ENTERESE MOUNT!)

Nou te enfomasyon pou kek pati dokiman sa a nan: “How to Start a Retail Business” Entrepreneur.com, and “How
to Guides — Retail” Inc.com, July 22, 2008.
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